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Bureav Vallée : 160 magasins en 2010

Bureau Vallce

Bureau Vallée affiche ses ambitions : devenir la premiére enseigne nationale de
superstores avec un réseau comptant 160 magasins a I'horizon 2010. Un objectif en
phase avec l'accélération du développement de I'enseigne qui projette I'ouverture de
12 a 18 magasins chaque année. Entretien avec Bruno Peyroles, créateur et PDG de
I‘er_:se.-gne, qui s’exprime sur les perspectives et les spécificités de son enseigne et
qui analyse I'évolution du canal de distribution des superstores.

& Papetiar de Franca . Vious venez da
participer au salon de ka Franchise, Qual
bilan dressez-vous 7
Bruno Peyroles, PDG da Bureau Vallés : Nous
sommes satisfaits de nos résultats. Nous
avans démarrd [axercice 2003 au premier
aTil aVer quinze ouveriures programméaes,
pour unggrande part issues de contacts prisau
salon delafranchises et grice & notre notonists,
Motre enseigng st parvanue 3 un stade de
développement qui nous permet d'acchlérer
Iz rythme et désarmais nous prévoyons 12 &
1B owvertures chague année. Le marchd est
ouvert. Nous avons fa chance d'appartenir &

L nu_-a rares systémes de distribution encore
quasiment vierge sur be marchd irangass. Nous
attirons les candidats a la franchise, notamment
parmi les professionneds de la distribution qui
appréciant de retrouver Masprit o' aventure at
de découverte qu'ils ont connd il ¥ a ws ving-
taing d'années dans la distribution alimentaire.

Le Papetler de Framce : 160 magasing &
Ihorlzon 2010, n'est-ca pas un objectif
ambitieu: 7

Bruno Peyroles : Notre métier esl toujours
gdang ung phasa de croissance forie. & ma-
turité, c'est-d-dire vers [a fin de
3| la décennie, il est probable que
e ierrifoire compte 800 & 1000
magasins, toutes enseignes
confondues. Méanmoing nous
restons dang un objectif qui, &
ierme, ne dépassera jamals guéna
plus de 10% de parts de marché
dutotal delafourniture de bureay
comple fenu de P'orentation &
forte dominante professionnella
oe c& marchd. Noire croissance
s'effectuera donc toujours & la
marge du cmur du marché,

L Papetier de France : L'informatisation des
particuliars qui, dans una kErga mesurs, resta
4 falra résarve cepandant un potential 7

Bruno Peyroles : Effactivernent, nous enregis-
trons une croissance continue de la part denos
ventes aux particuliers, mais elle est lente. La
proportion éiaitde 30% iy agualques annies,
Nous 'estimansaujourd'hui & 35%at, dterme,
elle sera peut-&tre guilibrée & 50050 avac las
achats des professionnels, Nous obsarvons
egalemant que [es comporiements das parti-
culiers et des professionnels qui fréquentent
NS Magasins se ressemblent Monmamant. Les
seules différences portent sur le montant du
panier moyen pus éevd chez les prodession-
nels et leurs achats davantage orientés vers
des conditionnements impaortants,

Le Papatier de France : Vous annoncez 12 &
18 ouvertures par an. Quells sara la propor-
tion antre magasing en propre et magasins
franchis#s ?

Bruno Peyroles : La répartition devrait ftre de
T30 en faveur des Tranchisés pendant les
guelgues annéas & venir. Mais il se produira
sans doute un rédquilibrage ensuite quand
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